
 

 

 

 

 وصف المواد

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 - 3 مبادئ التسويق الرقمي 02121111
 الشرائً السلون الالكترونً، التسوٌك حمل فً والمعاصرة الحدٌثة بالتوجهات الطلبة تعرٌف إلى المساق هذا ٌهدف

 .الالكترونٌة الأسواق تخطٌط الالكترونً، السوق دخول استراتٌجٌات وطبٌعته، السوق فٌه، المؤثرة والعوامل ومحدداته

    

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 02121111 3 إدارة التسويق 21212140

 من التسوٌك وظائف وأخٌرا المستهدفة والأسواق السوق تجزئة و التسوٌك إدارة تطور  إبراز ادةالم هذه تتضمن
 .والرلابة التنظٌم و والتوجٌه التخطٌط

    

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 20511110 3 نظم المعلومات التسويقية 21212110

 واستراتٌجٌات تطبٌمات على التركٌز التسوٌمٌة، المعلومات لنظم الأساسٌة بالمبادئ الطلبة تعرٌف إلى المساق هذا ٌهدف
 التسوٌمٌة، النظم وتصمٌم ،تحلٌل التسوٌمٌة المعلومات لنظم الأساسٌة المفاهٌم المنتجات، توزٌع فً ودورها النظم

 بأنواع التعرٌف التسوٌمٌة، الاتصالات ظمةأن تطوٌر الذكً، التسوٌك أنظمة تطوٌر المعلومات، تكنولوجٌا استخدامات
 .التسوٌمٌة البرمجٌات

    

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21211110 3 تصميم المواقع الالكترونية التجارية 21212120

 البرمجٌات واجهات وبناء صمٌملت والفنٌة التمنٌة والجوانب الاساسٌة بالمبادئ الطلبة تعرٌف إلى المساق هذا ٌهدف
 عناصر الرسومٌة، الاستخدام واجهات المستخدم، متطلبات التشغٌل، نظم دعم ، الاستخدام واجهات انواع المختلفة،
 التصمٌم وطرق نماذج الاستخدام، واجهة مع التفاعل الاستخدام، واجهات

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21211110 3 الموبايل عبر التسويق 21212130

 العلالة توضٌح التسوٌمً، النشاط ضمن وأهمٌته والاتصال التروٌج بمفاهٌم الطلبة تعرٌف إلى المساق هذا ٌهدف
 .والالناعً التروٌجً الاتصال طبٌعة وتحلٌل دراسة, التسوٌمً المزٌج عناصر مع التكاملٌة

 

 السابق المتطلب المعتمدة اتالساع المادة اسم المادة رقم

 21212110 3 وتحليلها للمواقع التفاعلي التصميم 21221110

 مستخدمً مع التعامل اسالٌب وتطوٌر الالكترونٌة للموالع التصمٌم لكٌفٌة اللازمة والمهارة المعرفة الطلبة إكساب
 .الالكترونً السوق فً الزبائن خصائص مع ٌتلاءم بما تسوٌمٌة أسالٌب تطوٌر على المدرة الالكترونٌة، الموالع

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21212120 3 التسويق في العلمي البحث اساليب 21221120

 تحدٌد طرق العلمً، البحث أهمٌة التخرج، لأغراض البحث مشروع تصمٌم بكٌفٌة الطلبة تعرٌف إلى المساق هذا ٌهدف
 النتائج تحلٌل طرق الإحصائٌة، والأسالٌب الوسائل الدراسة، أدبٌات إلى الوصول الفرضٌات، صٌاغة المشكلة،

 فهم على لدرته وزٌادة العملً بالوالع التخرج لمشروع النظري الوالع ربط على المدرة الطالب اكساب والتوصٌات،
 .وتحلٌلها واختبارها المشكلات
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 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21212130 3 الاجتماعية الشبكات خلال من التسويق 21221130

 الاجتماعً، التواصل شبكات عبر والتسوٌك الالكترونً للتسوٌك الأساسٌة بالمفاهٌم الطلبة تعرٌف إلى المساق هذا ٌهدف
 التواصل فً المستخدمة الالكترونٌة دواتالأ الالكترونً، التسوٌك المزٌج التسوٌك، فً الضرورٌة البٌانات معرفة

 الاجتماعً

 

 الساعات المادة اسم المادة رقم
 المعتمدة

 السابق المتطلب

 21212140 3 الخدمات تسويق 21221140

 السلع وتسوٌك الخدمات تسوٌك بٌن الأساسٌة الفروق وإبراز الخدمات تسوٌك مفهوم استعراض المادة هذه تتضمن
 .الخدمً التسوٌمً المزٌج عناصر على الضوء وتسلٌط ، المادٌة

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21212140 3 المبيعات إدارة 21221150

 المبٌعات مدٌر ومسؤولٌات وواجبات صفات على والتعرف ، إدارته وكٌفٌة البٌعً النشاط والع المادة هذه تتضمن
 .البٌعً الفرٌك لتشكٌل العلمٌة الأسس و المبٌعات مندوبً صفات على التعرف إلى بالإضافة

 

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21212140 3 الالكترونية التوزيع قنوات 21222110

 الرلمٌة التوزٌع لنوات تصمٌم طرق على التعرف خلال من الرلمٌة التوزٌع ٌمنوات المرتبطة المفاهٌم المادة هذه تتضمن
 .ٌها الخاصة الإستراتٌجٌة الخطط واعداد الرلمً التوزٌع فً الحدٌثة والطرق الأسالٌب وفهم

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21212140 3 المصرفي الرقمي التسويق 21222120

 المصرفً، بالتسوٌك المتعلمة والالكترونٌة والعملٌة العلمٌة صولوالا بالمفاهٌم الطلاب تعرٌف الى المساق هذا ٌهدف
 المصرفٌة الخدمات لتطبٌك الاساسٌة الجوانب معرفة المصرفً، التسوٌك بعملٌات التعرٌف

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21212140 3 البشرية الموارد ادارة 21222130

 والتخطٌط الوظائف تحلٌل استراتٌجٌات الى ٌتطرق كما البشرٌة الموارد بإدارة التعرٌف الاساسٌة المبادئ المادة تتناول
 .والتعوٌضات والحوافز والتمٌٌم اسالٌب الى بالإضافة التوظف  وخطوات اسالٌب الى متطرلا للاحتٌاجات

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21221110 3 البحث محركات تحسين 21231110

 فً الوٌب مولع ظهور زٌادة وكٌفٌة البحث محركات استخدام خلال من الرلمً بالتسوٌك التعرٌف الى المادة هذه تهدف
 اضافة. المدفوعة الاعلانات خلال من الوٌب مولع تحسٌن وكذلن الإعلانات وشراء الفهرسة طرٌك عن البحث محركات

 التسوٌمٌة الخطة ضمن البحث محركات ادراج آلٌة الطالب تعلٌم الى
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 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21221120 3 الاستقطابي التسويق 21231120

 اكثر بشكل ارضائها على للعمل تمٌزا واكثر اصغر لطاعات الى الاسواق تجزئة فً العلامةالتجارٌة او الشركة رغبة
 فٌها والبشرٌة المالٌة التكالٌف من وتخفض التجارٌة العلامة ظهور من تزٌد وبطرٌمة افسٌةتن

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21221130 3 الانترنت عبر المستهلك سلوك 21231130

 تأثٌر كٌفٌة شرح الانترنت، باستخدام لمستهلنا لسلون الأساسٌة والمبادئ بمفاهٌم الطلبة تعرٌف إلى المساق هذا ٌهدف
 المؤسسة أو الجماعة أو الفرد المستهلن، سلون على والخارجٌة الداخلٌة العوامل

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة إسم المادة رقم

 CSRM 3 21221150 والعملاء بالموردين العلاقات إدارة 21231140

 الاتصال، أهمٌة الحدٌثة، بالتكنولوجٌا وربطها الاتصال بمهارات الأساسٌة بالمفاهٌم الطلبة عرٌفت إلى المساق هذا ٌهدف
 أسالٌب الإلكترونٌة، الأدوات والزبائن، المنظمة بٌن التواصل لدرات تعزٌز. والالكترونً التملٌدي التواصل أسالٌب

 الطالب ٌعمل التكنولوجٌة، الحداثة ظل فً التنافسٌة مدراتال مفهوم تعزٌز الحدٌثة، التكنولوجٌا أدوات باستخدام التواصل
 .الحدٌث التسوٌك وتكنولوجٌا الاتصالات فً المستخدمة والأسالٌب الاتصالٌة المفاهٌم تطبٌك على

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21222110 3 والتكاليف التسعير  ادارة 21231150

 والعوامل ، الأسعار تحدٌد وطرق وسائل كافة إلى التطرق وكذلن التسعٌر أهمٌة على الضوء تسلٌط المادة ههذ تتضمن
 .المنتجات تسعٌر فً المستخدمة التسعٌر طرق تحدٌد إلى بالإضافة الأسعار، تحدٌد على المؤثرة

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21231150 3 المنتج وتطوير تخطيط 21232110

 الضوء وتسلٌط إدارتها، و الجدٌدة، المنتجات تطوٌر وإستراتٌجٌة  المنتج، بتطوٌر الخاصة المفاهٌم المادة هذه تتضمن
 الجدٌدة الأفكار وغربلة الجدٌدة، المنتجات وتنظٌم الأفكار، وخلك الإبداع أسالٌب على

 

 السابق المتطلب دةالمعتم الساعات المادة إسم المادة رقم

 IDMC 3 21222110 المتكاملة الرقمية التسويقية الاتصالات 21232120

 المزٌج عناصر ،معرفة الالكترونٌة التسوٌمٌة للاتصالات الأساسٌة بالمفاهٌم الطلبة تعرٌف إلى المساق هذا ٌهدف
 الالكترونً الاتصال جهود وتخطٌط الإدارٌة الجوانب دراسة التروٌجً، الاتصال طبٌعة وتحلٌل دراسة التسوٌمً،
 الالكترونٌة الحملات وتصمٌم

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21231140 3 الرقمي التسويق في قانونية قضايا 21232160

 شبكة بموانٌن التعرٌف التسوٌك، فً البحث محركات لاستخدام الأساسٌة بالموانٌن الطلبة تعرٌف إلى المساق هذا ٌهدف
 .وغٌرها PPC و بنج ٌاهو، جوجل، مثل البحث محركات أنواع الانترنت،

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم
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 21231120 3 الرقمي التسويق استراتيجيات 21241110

 للمؤسسات المناسبة الالكترونٌة التسوٌمٌة ٌجٌاتالاسترات لبناء الأساسٌة بالمفاهٌم الطلبة تعرٌف إلى المساق هذا ٌهدف
 الاستراتٌجٌات وتنفٌذ تصمٌم على تساعد التً والخطوات الأسالٌب التسوٌمٌة، البٌئة معرفة والخاص، العام المطاعٌن فً

 .الرلمٌة

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21231130 3 الاجتماعي التسويق 21241120

 عناصر واستعراض الاجتماعً، التسوٌك وأهداف بأسالٌب والتعرٌف الاجتماعً، التسوٌك إلى مدخل المادة هذه تتضمن
 التسوٌك حملات تخطٌط إلى بالإضافة الاجتماعً، التسوٌك واستراتٌجٌات الاجتماعً،ومجالات التسوٌك مزٌج

 .الاجتماعً
 

 

 السابق المتطلب معتمدةال الساعات المادة اسم المادة رقم

 21232110 3 الجرافيكي التصميم 21241130

 كوسٌلة الجرافٌكً التصمٌم وأهمٌة التصمٌم ولواعد وعناصر الجرافٌكً بالتصمٌم الطلبة تعرٌف الى المادة هذه تهدف
 للتسوٌك بصرٌة لةكوسٌ واللغة باللون الخاصة النظرٌات على المادة تركز حٌث. والإعلان البصري التسوٌك وسائل من

 .الحرافٌكً التصمٌم اساسٌات على الطلبة تدرٌب الى المادة تهدف كما. الجرافٌكً التصمٌم عبر

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21232110 3 والتكنولوجيا التسويق في معاصرة قضايا 21241140

 العوامل العملٌة، الممارسات ضوء على الالكترونً التسوٌك فً المعاصرة مضاٌابال الطلبة تعرٌف إلى المساق هذا ٌهدف
 المحلً الوالع فً الإلكترونً السوق حالات لدراسة تسوٌمٌة مشاكل وتحلٌل شرح الإلكترونً، السوق فً المؤثرة

 .والإللٌمً

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 21241110 3 الميداني يبالتدر 21242110

 أحد فً دراستهم أثناء اكتسابها تم التً المعارف لتطبٌك للطلبة مناسبة مهنٌة ممارسة توفٌر الى المٌدانً التدرٌب ٌهدف
 فعالة بطرٌمة العمل بسوق لاندماجهم المطلوبة العملٌة المهارات لاكتساب الرلمً التسوٌك فً التطبٌمٌة المجالات

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة سما المادة رقم

  3 الدولً التسوٌك 02124126

 

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم
 02121214 3 المواد إدارة 02022020

 الجودة ،والفحص الاستلام المناسب، الشراء مصدر اختٌار و والتخزٌن، الشراء وظٌفتً مفهوم المادة هذه تتضمن
 .المواد واحتٌاجات المخزون مستوٌات لتحدٌد الكمٌة بالجوانب الطالب وتعلٌم المناسب السعر و المناسبة

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم
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 02124114 3 التسويق في الريادة 02124221

 و الأسواق فً والتنافس للتمدم كأساس الرٌادٌة الأعمال بنًت وضرورة التغٌٌر بإدارة متعلمة جوانب عدة المادة تتضمن
 الرٌادٌة المشروعات بتسوٌك المتعلمة الجوانب تتناول كما, المستمبل فً التجارٌة الأعمال لبناء التكنولوجٌا تسخٌر كٌفٌة

 .الناشئة

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 02122111 3 يقالتسو بحوث 02123121

  البٌانات جمع وطرق ، التسوٌمٌة البحوث أنواع على والتعرف ، التسوٌك بحوث إلى مدخل المادة هذه تتضمن
 الطلبة ٌساعد فهو ، وأنواعها العٌنات على والتعرٌف التسوٌمً البحث وطرائك أسالٌب جمٌع على ٌركز كماالتسوٌمٌة،

 .التسوٌمٌة البٌئة على تطبٌمٌة بحوث إجراء إمكانٌة لتسهٌل المناسبة البحث مناهج واستٌعاب فهم على

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة إسم المادة رقم

 02121214 3 والطبي الصيدلاني التسويق 02122123

 وإستراتٌجٌة الدوائٌة، الأسواق فً والاستهداف والإحلال والتجزئة والدوائً الصحً التسوٌك مفهوم  المادة هذه تتضمن
 .والدوائٌة الصحٌة المنتجات بٌع بمهارات التعرٌف إلى بالإضافة والدوائً، الصحً المنتج

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة إسم المادة رقم

 02121214 3 الانجليزية باللغة تسويقية دراسات 02122122

 إستراتٌجٌات واستعراض ، المعاصرة التسوٌك عملٌات على رفوالتع للتسوٌك الأساسٌة المفاهٌم المادة هذه تتضمن
 التسوٌمً المزٌج لعناصر وافً وشرح التسوٌك وبحوث التسوٌك

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة إسم المادة رقم

 02121211 3 الحاسوب على التسويق تطبيقات 02122124

 والتحلٌل,  الجاهزة البرمجٌات بعض باستخدام,  التسوٌك مجال فً الحدٌثة التمنٌات لأحدث استعراض المادة هذه تتضمن
 .الإحصائً

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة إسم المادة رقم

 02122115 3 الشخصي البيع 02122221

 و وبمائها المؤسسات أهداف تحمٌك فً مساهمته ومدى الشخصً للبٌع والحمٌمً الهام للدور توضٌحا المادة هذه تتضمن
 .معهم التعامل وكٌفٌة العملاء أنماط على التعرف و استمرارٌتها

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة إسم المادة رقم
 02124114 3 التسوٌك فً نماذج 20202000

 والتسوٌك بالعلالات، وٌكوالتس الزبائن علالات إدارة: مثل التسوٌك فً حدٌثة لمفاهٌم استعراض المادة هذه تتضمن
 .العماري التسوٌك, الإبداعً والتسوٌك السٌاسً، والتسوٌك الأخضر،

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم
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 ٌصبح أن خلالها من ٌمكن ًالت المهارات بعض  تتناول كما وأهمٌته وأشكاله التفاوض معرفة المادة هذه تستعرض
 .الآخرٌن إلناع على لدرة أكثر الإنسان

 

 السابق المتطلب المعتمدة الساعات المادة اسم المادة رقم

 20203220 3 التورٌد سلسلة إدارة 20203000

 ماهٌة لوجستٌة،ال الأعمال لنوات وماهٌة اللوجستٌة، الأعمال وبٌئة اللوجستٌة الأعمال مفهوم توضٌح المادة هذه تتضمن
 و التخزٌن وإدارة النمل، ووسائط النمل وظٌفة وإدارة المواد، و الشراء وظٌفة وإدارة المادي، التوزٌع نظام

 .التسلٌم/المواد مناولة و التغلٌف وإدارة المستودعات،/المخازن

 

 


